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Introduction

This straightforward guide from the team at Intertrust 
will be of use to the next generation of managers 
looking to set up a private capital fund for the first time. 
It should help, not just in terms of the key information 
they need to consider, but also highlight the pitfalls and 
blind spots that can be faced by first-time, spin off and 
emerging managers.

Intertrust has had great success over the years in 
helping managers launch their first fund. Our extensive 
knowledge of the sector, the relationships we’ve built 
with trusted advisers, lawyers and other professional 
partners, and our focus on the painstaking details that 
underpin all fund launches, have seen us support more 
and more new managers globally. A number of these 
trusted advisers and partners have contributed to this 
guide, as they see the value in supporting this market. 
Around a third of the managers we’ve helped have 
gone on to launch larger, subsequent funds and build 
successful careers for themselves.

This guide is broken down into six major areas that 
we believe can make your life easier in successfully 
launching a new fund. It also highlights the blind  
spots that are often overlooked.

1  Fund structuring
2  Fundraising
3  Fund 

administration 
at launch

4  Fund financing
5  Fund 

administration 
during the 
fund’s life

6  Fund 
governance
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序言

本指南由富信团队精心编制，精简的内容将会让有意首
次设立私募资本基金的新生代基金经理受益匪浅。本指
南不仅提供了他们需要考虑的关键信息，还重点介绍了
首次募集、分拆自立门户和新兴的基金经理可能面临的
挑战和困难。

多年来，富信成功地帮助不少基金经理发行首个基金。
我们对行业深入了解，与超卓的顾问、律师和其他专业
团队紧密合作，熟悉设立基金所涉及的细节，以及为世
界各地的基金经理提供技术支援。许多值得信赖的顾问
和合作伙伴为本指南作出了宝贵贡献，是因为他们洞悉
支持这一市场的价值。在我们服务过的基金经理中，约
有三分之一能继续发行规模更大的基金，并为自己建立
成功的职业生涯。

本指南分为六个主要领域，我们相信这些领域将可帮助
基金经理更轻松地发行新基金。本指南还分享一些经常
被忽略的要点。

基金构建
募资
于发行时的基金
行政管理
基金融资
基金生命周期内
的基金行政管理
基金治理





深思熟虑的投资和
募资策略

本指南针对的读者为已对投资和募资策略作出深思熟
虑。他们的能力已在自己的领域得到认同，并拥有卓越
的相关经验和洞察力。为令策略成功，他们已经确定了
资产类型、投资地区，并考虑了他们希望募集的资本    
金额。

本指南发布的同时，恰逢有意设立首個基金的人士与投
资者对此类投资工具的兴趣持续增长。许多投资者希望
新的基金经理能够为他们带来大型基金可能忽略的小
众、战略性或增值投资的机会。两者的机会和回报能助
推市场兴趣和需求，因此，有必要确保新兴基金经理旗
开得胜。

Preqin 报告显示
全球有超过 590
名首次募集或分
拆风险投资基金
经理在募集资金



Preqin 指出：“ 相比较 2006 年至 2014 年期间成熟风险
投资基金的回报，首次募集基金经理的表现通常优于经
验丰富的风险投资基金经理。

2006 年至 2014 年期间，首次募集风险投资基金的净内
部收益率中位数（+ 12.9%）比经验丰富的基金经理（+ 
9.9%）高出三个百分点，而风险等级（以净内部收益率
的标准差衡量）分别为 19.1% 和 15.6%。 ”

另外，Preqin 私募股权在线（Private Equity Online）追
踪的投资者中约有三分之一（30%）表示倾向于投资首
次募集的基金。
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反映市场兴趣
富信正在与许多的新兴基金经理合作。本指南是对市场
兴趣的反映，也是对我们与希望发行首个基金的经理进
行的部分对话的回应。我们成功的一个重要因素是尽可
能多协助减轻基金经理的行政管理重担，让他们有更多
的时间和空间专注于基金策略管理。

在过去几年里，我们不断投资于我们的员工、流程和技
术，以全面支持我们现有客户群和新一代基金经理努力
实现突破的抱负。这种对最佳实践的专注是我们以关系
为本的商业模式的核心。

我们注意到，新的基金经理最显著的特点之一是充满激
情。许多人带着极具吸引力且激动人心的想法来找我们
合作，他们信心十足、充满激情，强劲增长机会的推动
更助长了这股热情。我们认为，这种强烈及富有感染力
的意愿，为我们所提供的支援带来额外的动力。

我们注意到，新
的基金经理最显
著的特点之一就
是充满激情



我们期望与新一代的基金经理合作，因为我们相信他们
的成长和激情将激发我们员工的热情并帮助我们的业务
进一步发展。

我们很幸运能够获得业内不同持分者的意见，为本指南
贡献部分内容。他们的贡献为读者提供了宝贵而具说服
力的见解，我们非常感谢他们的参与。

我们希望本文件能为您带来启发和帮助。如果您有兴趣
设立首个基金并需要更详细地讨论，请与我们联系。我
们承诺将与您一样富有激情。

富信基金服务团队
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