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商业

富信集团卢森堡公司中国业务总监郜辉与基金部总
监Anja Grenner表示

卢森堡与中国的关
系日益加强
郜辉和Anja Grenner表示，中国市场仍
然是富信集团卢森堡公司的长期战略重
点之一。该集团在中国开展业务已经超过
40年，并且在卢森堡为来自中国的投资者
设立的100多家公司提供多元化服务。随
着中卢关系的日益紧密，我们相信未来会
有更多与中资企业合作的机会。

您能简要介绍下富信集团吗？
Anja Grenner（以下简写AG）：

富信集团在全球29个司法管辖区拥
有41个办事处，在全球拥有2500多
名员工。在卢森堡，我们主要提供四
个领域的服务：企业服务；基金管理
服务（包含基金行政管理服务，另类
投资基金管理人和另类投资基金托
管服务）；资本市场服务；以及私人
财富管理服务 （按照市场份额大小
排序）。2015年，我们在荷兰阿姆斯
特丹泛欧交易所正式上市。

郜辉：我们在亚洲的业务增长非
常迅速。根据富信集团的2021年战
略规划，亚洲市场仍然是富信集团发
展战略中很重要的区域。尤其是是
卢森堡分部一直以来努力打造专属
的中国业务部，有一支20多人组成的
专业团队管理着100多家中资客户设

立的公司，其中主要由国有企业和大
型私有企业组成。相信这也是该行业
在卢森堡最大的中资客户规模。

富信集团对中国与卢森堡关系的看
法是什么

郜辉：尽管中国对外投资比例在
2017年有所下降，但总体投资额持
续增长;在过去的几年里，我们在持
续增长的投资项目数目中也看到了
这种趋势。中国政府一直鼓励支持
成熟，安全，稳定的境外投资，卢森
堡显而易见的成为作为中国企业进
入欧洲的重要商业伙伴。

AG：中国公司正在利用卢森堡的
天然优势加强在欧投资，我们通过
我们的网络开展业务。例如，我们正
在建立越来越多的并行基金，比如
在在香港和卢森堡投资相同的资产
并且共享管理。这一新趋势表明，中
国企业不仅对投资欧洲感兴趣，而
且欢迎欧洲投资者对中国项目进行
投资。与此同时，随着越来越多的中
国投资者将欧洲银行作为金融合作
伙伴，银行业的市场竞争日益激烈。

您在中期可以看到哪些挑战和机
遇？

郜辉：由于种种原因，境外资金需
求持续增长。由于国际税务与合规
环境的变化，使得监管相对严格的
模式和地区变得更具吸引力，此项改
变大大有助于在海外投资时建立信
任并为联合投资者的利益供一定程
度的保障。就此而言，卢森堡拥有巨

“卢森堡是中
资企业在走出
去的过程中支
持并购投资，
提供融资方案
及技术行业发
展的重要业务
合作伙伴。”
大的先天优势和机遇。但同时对在
卢森堡为中国客户服务的各类专业
机构而言，语言，文化和商业理念的
不同仍是影响双方高效合作的因
素。

AG：在卢森堡的中资企业正在逐
步了解并加强联合投资者需要的信
任度和技能以便于在加强两国之间
的关系的同时创造新商机。我相信
通过中卢两国紧密的合作伙伴关系，
互利共赢局面以及持续增长的互利
共赢承诺，终将将中卢企业间的信任
问题，市场的不确定性以及文化的差
异逐渐削弱。
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